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CFGS GESTIO DE VENDES | ESPAIS COMERCIALS (DUAL)

HORES:2000 hores (2 cursos academics)
DISTRIBUCIO HORARIA: 1 grup, 1r de mati (8:30-15:00), 2n de tarda (15:3 0 a 21:00)

PROJECTE EDUCATIU

FP-DUAL

L'alumnat amb millor rendiment, durant el 2n curs fa part de
la formacio treballant a mitja jornada en una empresa del
sector amb beca salari.La resta de l'alumnat fa tota la
formacio al centre de forma presencial.

JORNADES TECNIQUES (bianuals) | JORNADES PER FOMENT AR L’EMPRENEDORIA

I_]ornades

d’emprened

II]ornades

d’emprenedoria

IIIJornades

d’emprenedoria

=

\ -

A

INNOVACIO
L'alumnat desenvolupa a l'aula on in situprojectes de disseny de
lineals, aparadorisme, estudis de mercat, ... per a empreses del sector.
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MODALITAT SEMIPRESENCIAL
Permet una millor conciliacié entre els estudis i la vida personal o
laboral. Cal sol-licitar-la en el moment de la matricula a secretaria (o
si es dona el cas durant el curs, al tutor/a de grup) pactant I'horari i
acreditant els motius documentalment.

ERASMUS+
Possibilitat de fer les practiques a I'estranger
durant 2 mesos amb beca.
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ASSESSORAMENT | RECONEIXEMENT DE L’EXPERIECIA PROF ESSIONAL

L'alumnat que ja té experiéncia laboral en I'ambit de lesvendes,a través d’aquesta mesura
flexibilitzadora pot demostrar que té superats alguns credits dels que formen el cicle sense

necessitat de cursar-los.

PERSEGUIM L'EXCELENCIA

Sense esfor¢ no hi ha excel-lencia, per aixd motivem a I'alumnat a esforgar-se i presentar els
seus projectes a diferents premis i concursos: FP-Empren, CatSkills, URV, beques Fundacié

Reddis, Beques Coll-Urgellés, ...

» Per accedir a un GS cal tenir el titol de Batxillerat, el CAS o la Prova d’Accés a GS.

* La nota del CFGS possibilita I'accés a qualsevol universitat amb convalidacié de crédits

en cas que siguin estudis relacionats amb el CFGS cursat.

Moduls Professionals ”‘?’es Unitats formatives Hores
modul UF
01 Aparadorisme i disseny d’espais 99 UF1 Distribuci6 d’espais comercials 33
comercials * UF 2 Aparadorisme: disseny i muntatge * 66
03 Gestié econdmica i financera de 66 UF 2 Operativa de compravenda i tresoreria 33
'empresa ** UF 3 Comptabilitat i fiscalitat empresarial 33
UF 1 Planificacié de la investigaci6 comercial 33
UF 2 Fase exploratoria de la investigacio 33
04 Investigacié comercial ** 132 comercial
UF 3 Fase concloent de la investigacié comercial 33
UF 4 Tractament, analisi i conclusions 33
UF 1 Planificacié de I'aprovisionament 33
05 Logistica d’aprovisionament ** 99 UF 2 Prospecci6 i negociacié amb proveidors 33
UF 3 Operativa i control de compres 33
UF 2 Organitzacio dels espais i del procés 33
06 Logistica d’'emmagatzematge ** 66 d’emmagatzematge
UF 4. Eines informatiques (full de calcul) 33
UF 1 Organitzacié comercial 33
08 Politiques de marqueting ** 132 UF 2 M:jtrquet!ng estrateglc 3
UF 3 Marqueting operacional 33
UF 5 Eines informatiques 33
10 Anglées 132 | UF1 Anglés técnic 132
11 Marqueting digital * 66 UF 1 Eines de marqueting digital (xarxes social) 66
UF1 Organitzacié de I'atencio al client, 33
., . . . consumidor i usuari
12 Atjsnl::;iil client, consumidor | 99 UF 2 Gesti6 i manteniment de dades de clients 33
UF 3 Gesti6 de processos de serveis al 33
consumidor
13 Formacio i orientaci6 laboral 33 UF 2 Prevenci6 de riscos laborals 33
Total hores 1r curs 924
02 Gesti6 de productes i UF1 Gesti6 de productes en el punt de venda 66
promocions en el punt de 9 UF2 Gesti6 de promocions en el punt de venda 33
venda *
03 Gestié econdmica i financera de 66 UF 1 Emprenedoria, creacié d’empresa, i inversio 66
'empresa ** i financament
UF 1 Marc legal i regims d’'emmagatzematge en 33
06 Logistica d’'emmagatzematge ** 66 el comerg nacional i internacional
UF 3 Gesti6 i supervisio d'estocs 33
07 Organitzacio6 d’equips de venda 99 UF 1 Planificaci6 i control d’equips de venda 66
** UF 2 Coordinacié i d’equips de venda 33
08 Politiques de marqueting ** 33 UF 4 Pla de marqueting 33
09 Tecniques de venda i 99 UF 1 Gesti6 de les estratégies comercials 33
negociacio * UF 2 Procés de venda 66
11 Marqueting digital * 99 UF 2 Pla de marqueting digital 99
13 Formacio i orientaci6 laboral 66 UF 1 Incorporaci6 al treball 66
14 Projecte 99 UF1 Projecte de gesti6 de vendes i espais com. 99
Total hores 2n curs 726
15 Formaci6 en centres de treball 350




